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Kleine Autos,
grof3es Geld

Der Trend zu kleineren Fahrzeugen schlagt sich auf
die Ertrage der Autohandler. Mit professionellem
Finanzierungsvertrieb kbnnen die Betriebe jedoch
viel Boden gutmachen.
Von Philipp Hayder

Ein Blick in die Neuzulassungsstatistik be-
weist es: Herr und Frau Osterreicher kau-
fen kleinere Autos. Wahrend 2009 von der Mit-
tel- bis zur Luxusklasse deutliche EinbufRen
verzeichnet wurden, konnten Stadtwagen und
Microvans zulegen. Die klaren Gewinner des
vergangenen Jahres waren Klein- und Kleinstwa-
gen, die laut den Daten von EurotaxGlass’s auf
ein Plus von rund 60 Prozent kamen.

Fur die meisten Autohandler bedeutete dies stei-
gende Stiickzahlen, doch sinkende Ertrége. Dass
sich die Situation heuer merklich &ndern wird,
ist unwahrscheinlich: Auch die Firmenkunden,
die nach wie vor grof3ere Fahr-
zeuge bevorzugen, machen
Abstriche bei Motorisie-
rung und Zusatzausstattun-
gen, was naturgemall die
Margen driickt. Gibt es kei-
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Provision fur

selbst getragen. 198 Euro Kasko- und Haft-
pflichtprovision stammen aus der Versiche-
rungskooperation mit der Allianz, somit kommt
der Betrieb auf insgesamt 1.290 Euro. ,,Das be-
deutet eine Steigerung des Bruttoertrags um satte
72 Prozent“, rechnet Schwaiger vor.

Noch eindrucksvoller fallen die Zusatzertrage
aus, wenn man diese Kalkulation auf drei Mo-
nate hochrechnet. 38 Fahrzeugverkéufe und eine
Finanzierungsquote von 40 Prozent wirden
8.100 Euro Mehrertrag bedeuten: Fir diese
Summe musste ein Autohaus ansonsten, die op-
timistische Margenannahme von 750 Euro zu-
grunde gelegt, 11 Fahrzeuge mehr verkaufen.

FUr Neue und Gebrauchte
Die genannte Finanzierungsquote sei durchaus
nicht unrealistisch, erklart Schwaiger. Er ver-
weist auf Deutschland, wo Santander seit Jahren
als groRter markenunabhangiger Autofinanzierer
gilt: ,,Dort haben einige unserer Partnerhandler
ihren Finanzierungsanteil auf rund 50 Prozent
der Verkaufe ausgebaut.”
Die Chance auf Zusatzer-
trage beschranke sich dabei
nicht nur auf das Neuwa-
gengeschéft: Bei Gebrauch-
ten sei nach dem Wegfall
der Okopramie gerade
2010 mit einem besonders
groRen Finanzierungsinte-
resse zu rechnen.
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terreichische Auto-

hauser arbeiten

schon jetzt mit

Santander zusam-

men. Gemeinsam mit

ihnen konnte das Institut im Vorjahr sein Neu-

geschaftsvolumen um mehr als ein Drittel auf

Uber 250 Millionen Euro steigern. Eine beachtli-

che Summe fir das Unternehmen, das — nach der

Ubernahme der GE Money Bank — erst vor gut
einem Jahr in Osterreich gestartet ist. ®



