
Neuauflage wieder als – zum Vorsteuerabzug be-
rechtigender – Lkw erhältlich Nun ebenfalls lie-
ferbar ist die lang erwartete Kombiversion des
kompakten Mittelklassereihe-Lada Priora. Prä-
sentiert werden die Modelle im Rahmen der lau-
fenden Roadshow „Lada on Tour“, die Mitte des
Jahres in Wels vorläufig endet. Dipl.-Ing. (FH)
Markus Gold, der für Österreich Netzverantwort-

liche von Lada Auto-
mobile, hofft auf die
Sogwirkung der
neuen Modelle, aber
auch der leicht erfüll-
baren und mit 2.000
Euro leistbaren Stan-
dards. Nicht nur in
Wien 21 und 22, son-
dern auch in Salz-
burg, im Burgenland
und in Kärnten. Gold
unterstützt die Part-
ner, doch auch bei
den Autos „Made in

Russia“ sind perfektes Service, Engagement und
persönliche Betreuung Schlüssel zur Kundenzu-
friedenheit und damit für den wirtschaftlichen Er-
folg des Händlerbetriebs. • (ENG)

HandelMarkenvertretungen

Das beste Material für die
Kunden zu verwenden und

dennoch preislich günstig zu blei-
ben – so formulierte Walter Kris-
toph sein Prinzip, als er 2006 sein
neues Firmengebäude eröffnete.
Das Unternehmen bot Service-
Blech- und Lackierarbeiten sowie
§-57a-Überprüfungen an und fun-
gierte als einer von drei steirischen
First-Stop-Partnern von Bridge-
stone Austria. Kristoph bietet
preisbewussten Kunden, die rech-
nen können, nun auch Fahrspaß
mit Lada-Neuwagen und -Service an. In der hüge-
ligen Region spielt natürlich der Taiga 4x4 – nicht
nur, aber auch – für Jäger und Förster eine beson-
dere Rolle. Der robuste Allradler ist auch in der

Nutzen zählt
Jetzt geht es Schlag auf Schlag: Mit Juli können
die Lada-Händler als zweite Neuheit in diesem
Jahr auch noch das Priora-Kombimodell anbieten.

Lada-Partner Walter
und Anna Kristoph
(r.) u. Stefan Waterl 
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